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Seminar 4

Der Werkvertrag in der taglichen Arbeit
Als Unternehmensgriinder/in wollen Sie Ihre Leistung
der Kundschaft anbieten.

Dabei sind einige rechtliche Aspekte zu beachten, damit
die tagliche Arbeit moglichst reibungslos lauft:

- Wie ist ein Angebot zu gestalten?

- Wird eine Auftragsbestatigung benotigt?

- Was passiert, wenn der Kunde Fehler riigt?
- Wie wichtig ist die Abnahme?

- Was ist zu tun, wenn der Kunde nicht zahlt?

- Einbeziehung von AGB und VOB/B?
- ua.

Dienstag, 12. Juni 2012
09:00 bis 13:00 Uhr

Referent: Olaf Pilz,
Rechtsanwalt, Bottrop

Veranstaltungsort:

Saalbau Bottrop, Eingang B
Kosten: keine
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Saalbau Bottrop, Droste-Huilshoff-Platz 4, Eingang B
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Von der Autobahn A 2

Abfahrt Bottrop (3) Richtung Stadtmitte (Kirchhellener
StralRe; im weiteren Verlauf Hans-Sachs-StralRe).

Dem StraRenverlauf folgen. Der Saalbau und die Park-
moglichkeiten sind ausgeschildert.

Von der Autobahn A 42

Abfahrt Bottrop-Sud (12) Richtung Stadtmitte (Essener
StrafRe; im weiteren Verlauf Freiherr-vom-Stein-Stral3e,
Friedrich-Ebert-StraRe, Hans-Sachs-StralRe).

Dem StraRenverlauf folgen. Der Saalbau und die Park-
moglichkeiten sind ausgeschildert.

Mit dem OPNV

Ab Hbf Richtung ZOB Berliner Platz. Linie SB 16 Richtung
ZOB, Linie 262 Richtung Eigen Markt, Linie 259 Richtung
Gelsenkirchen Buerer Str,, Linie 186 Richtung ZOB.

Der Saalbau befindet sich zu Fu wenige Minuten entfernt
vom Zentralen Omnibusbahnhof (ZOB).

" NRW.

EMSCHER-LIPPE

Seminarprogramm

1. Halbjahr 2012
flir Existenzgriinder | innen

und Jungunternehmer | innen

Telefonische Anmeldung
02041|70-4784

STARTERCENTER NRW
Emscher-Lippe Bottrop
Kirchhellener StraRe 12
46236 Bottrop

startercenter@bottrop.de

www.bottrop.de

/wirtschaft/startercenter

bottrop.
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Seminar 1

Der Weg in die Unternehmensgriindung

Der Weg in die ,Herausforderung Selbststandigkeit” will
wohl tberlegt sein. Um die richtigen Entscheidungen
treffen zu kdnnen ist eine sorgfaltige Planung und Vorbe-
reitung unerldsslich. Im Rahmen des Seminars werden die
Grundlageninformationen zum Thema Unternehmens-
grindung vermittelt.

Die Themen im Einzelnen:

- die ersten Schritte

- die Geschaftsidee

- das Unternehmenskonzept

- die Planungsrechnung

die Privatausgaben

- der notwendige Kapitalbedarf
- die Finanzierung

Dienstag, 31. Januar 2012
09:00 bis 16:00 Uhr

Referentin: Silke Wileczelek,
selbststandige Unternehmens-
beraterin, Bottrop

Veranstaltungsort:
Saalbau Bottrop, Eingang B

Kosten: keine
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Seminar 2

Bevor es zur Krise kommt:
Betriebswirtschaftliche Auswertung (BWA)
lesen, verstehen und handeln

Die BWA basiert auf den Daten der Finanzbuchhaltung.
Sie ist als Informations-, Controlling- und Prasentations-
medium ein zentrales Instrument der Unternehmens-
steuerung und hilft betriebliche Zusammenhange zu
erkennen/zu beurteilen bzw. friihzeitig auf (Fehl-) Entwick-
lungen zu reagieren. Daher ist es wichtig, die BWA richtig
interpretieren zu kénnen.

Themen im Seminar sind u.a.:

- Erfolgsrechnung

- Summen- und Saldenliste

- Kontenzuordnung

- Wertenachweis

- Vergleichs-BWA

- Ableitung von Kennzahlen aus der BWA

- Bedeutung der Kennzahlen fiir das Unternehmen

Es werden Praxisbeispiele zur Verdeutlichung besprochen.

Dienstag, 14. Februar 2012
09:00 bis 16:00 Uhr

Referent: Dr. Werner Kulbatzki,
selbststandiger Unternehmens-
berater, Bottrop

Veranstaltungsort:
Saalbau Bottrop, Eingang B

Kosten: keine
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Seminar 3

Wir waren in der Zeitung!
Erfolgreiche Pressearbeit

Lassen Sie doch mal den Journalisten fiir Sie sprechen!

So erreichen Sie auf glaubwiirdige Art viele Tausend Leser
mit einer einzigen Aktion. Denn Leser kaufen Zeitungen
und Zeitschriften, um redaktionelle Artikel zu lesen —
nicht um Werbung und Anzeigen zu lesen. Bedienen Sie
den Journalisten also mit Themen und Fotos. Machen Sie
Pressearbeit. Und dabei kann der Existenzgrinder und das
Einzelunternehmen genauso gut und wirkungsvoll auf
sich aufmerksam machen wie ein traditioneller Mittel-
standler oder der Global-Player.

In diesem Impulsreferat bekommen Sie Tipps, wie Sie sich,
Ihr Unternehmen oder Ihre Idee optimal prasentieren und
zugleich den Kontakt zum Journalisten pflegen.

Sind mein Unternehmen und ich liberhaupt interessant

Dienstag, 06. Marz 2012
09:00 bis 16:00 Uhr

Referent: Michael Bokelmann M. A.,
Kommunikationswissenschaftler,
Journalist, PR-Redakteur, Bottrop

Veranstaltungsort:
Saalbau Bottrop, Eingang B

|
! Kosten: keine



